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ｼｽﾃﾑ紹介ｼｽﾃﾑ紹介

　【　【講師プロフィール講師プロフィール】】　　　　有限会社ディマンドワークス代表　齊藤孝浩　　1965年　東京生まれ

　大学卒業後、総合商社のアパレル部門からキャリアをスタート。アパレル製品の海外企画生産営業を担当後、　　　　
　ヨーロッパブランドのジャパン社立ち上げ、カジュアル専門店チェーンでの商品・営業担当役員などを経て、０４年　　　
　　プロワーカーとして独立。生産-物流-店舗オペレーションとファッション流通でのバーティカル（垂直的）な経験を活
かして、現在、東証一部上場企業から株式公開（IPO）を目指す成長企業などをクライアントに、業態の成長段階に応じ
た　事業プラットフォーム構築や人財育成支援、次世代幹部養成研修会のファシリテーター、CEO補佐（経営企画業務）
　などファッション事業育成業務を受託して行う。　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　ファッション人材育成機構（IFI）プロファッショナルコース講師。　「ファッション販売（商業界）」、「日本繊維新聞」など　
　　　専門誌、業界新聞などへの執筆多数。　業界人気ブログ「ファッション流通ブログde業界関心事」を運営中。

※内容及び時間の一部を変更させていただく場合がございます。予めご了承下さい。

　勝ち組企業が基調講演の内容を加味し活用している販売管理・店頭情報管理システム『WebASﾌｧｯｼｮﾝ』のご紹介を致します。

基調講演基調講演

　ファッション業界は、SPA（製造小売業）化が進み、海外大手企業が日本進出・拡大を図る昨今、ますます競合
が激しくなる一方です。　そんな中、業界各社、商品企画力を強化することはもちろんですが、それと同時に、店
頭起点で機会損失を防ぎながら、在庫過多に陥らないための在庫コントロールの実践や精度向上が勝ち残りのた
めの必須条件となりつつあります。

　本講演は、５２週MDをベースとした週次店頭鮮度管理手法である在庫コントロールの運用を、講師自身が、実
際あるファッション専門店チェーンで、在庫コントロール部を立ち上げ、メンバーとともに他社ベンチマークをしなが
ら業務構築を行い、人財育成を図った３年間の体験談をもとに体系的なケーススタディとしてまとめたものです。

　成長、多店舗化を図る上で、店舗特性にあわせた在庫運用にお悩みのファッション企業の皆様、直営店を増
やしているものの、収益が伸び悩んでいるアパレルSPA企業の皆様、さらなる飛躍のためのマーチャンダイジング
の組織や業務強化をお考えの企業の皆様に、顧客ロイヤリティの確立と企業収益アップを目指すための在庫コン
トロールの基本をシーズン、週間の実務にまでに落としてご紹介致します。

　　主な内容
■在庫コントロールに取り組むための定義とは？　　　　　

■在庫コントロールのシーズン、月間、週間単位での実践例　　　　　　　

■店間移動、マークダウンを行うための考え方と基準設定

～今が勝負時。MD力強化で企業収益アップ～

■　■　日時：　２００８年日時：　２００８年８月８日（金）１４時～　８月８日（金）１４時～　

〈講師〉　有限会社デｨマンドワークス代表　　齊藤　孝浩　氏　　　　　
　　　　　　　　

受講受講無料！
無料！

■　■　定員：　定員：　3030名　名　（定員となり次第、締め切りとさせて頂きます）（定員となり次第、締め切りとさせて頂きます）

■　■　会場：　会場：　富士通富士通株式会社　新宿アイランドタワー株式会社　新宿アイランドタワー3333階階　　

ファッションビジネスセミナーファッションビジネスセミナー　　

　※会場が変更になりました。ご注意下さい。　　　　　　
　　　　　　　



お申込みFAX番号

03-5804-8269
ファッション＆ジュエリーチーム　セミナー事務局　行き

■開催日：2008年8月8日（金）

■スケジュール ：　　　　　

■会　場 ： 富士通㈱ 新宿ｱｲﾗﾝﾄﾞﾀﾜｰ33階 ｾﾐﾅｰﾙｰﾑB
　　※下記地図をご参照下さい。

■受講料 ： 無料　　
　　※定員になり次第締め切りとさせて頂きます。

■申込方法 ： 本申込書でお申し込み下さい。

開催スケジュール

ご芳名

貴社名

ご所属

ご住所

E-mail @

フリガナ

〒

役　職

TEL ：　　　（　　　　） 　 FAX ：　　　（　　　　）

他　　　　名

専門店“勝ち組”ｾﾐﾅｰ

＜＜セミナーお申し込み用紙＞＞

※ご希望（□）に「レ」をおつけください。

□参加　 □資料送付を希望 　 □詳細説明希望

13:30～14:00　　　　受付

14:00～14:10　　　　ご挨拶　　　　 （１０分）

14:10～15:40　　　　基調講演　　　（９０分）

15:40～15:50　　　　休憩　　　　　　（１０分）

15:50～16:30　　　　システムご紹介 （４０分）

16:30～16:45　　　　質疑応答等　 （１５分）

【営業】【営業】

お申込み用紙に記載いただいた情報は、当社（子会社含む）が行う、サー
ビス・新製品・セミナーのご案内等に利用させていただく場合がござい
ます。また、ご案内に際し必要な情報を協力会社に預託することがござ
います。　回答された内容についてのご照会、修正等につきましては下
記までご連絡ください。

お問い合わせ

株式会社富士通ビジネスシステム
第一営業本部　リテイルソリューション営業部

セミナー事務局　

担当：柏原、福岡、廣川、小海、神谷

TEL:03-5804-8261　
FAX:03-5804-8269

■会場のご案内■会場のご案内
富士通株式会社　　　　　　　　　　　　　　　　　
新宿アイランドタワー33階　セミナールームB
　

　〒163-1333　東京都新宿区西新宿6-5-1　

　　TEL：03-5323-7534　　


